LABD

DIGITAL MARKETING SERVICE




La prestacion de servicios médicos requiere una solida
presencia digital para llegar al publico correcto. En
nuestra empresa, entendemos la importancia del
marketing digital como una estrategia integral para
promover eficientemente servicios y productos medicos.
A diferencia del marketing tradicional, utilizamos canales
en linea para llegar a audiencias especificas, medir
resultados en tiempo real y ajustar estrategias con
facilidad. Nos enfocamos en la capacidad de segmentar
audiencias con precision, permitiendo que las empresas
médicas destaquen en un entorno digital y competitivo.
Ofrecemos soluciones globales que superan barreras
geograficas y colocan a nuestros clientes en el centro de la

atencion digital.

;Que es el marketing digital?

El marketing digital es una estrategia integral que utiliza
canales en linea para promover productos, servicios o
marcas, llegando e involucrando al publico objetivo.
A diferencia del marketing tradicional, el marketing digital
aprovecha la presencia en linea de las personas para
alcanzar objetivos especificos.

Ofrece diversas ventajas, como la capacidad de segmentar
audiencias con precision, medir resultados en tiempo real,
llegar a una audiencia global y ajustar estrategias con
facilidad. Esta aproximacion es esencial para empresas que
buscan destacarse en un entorno cada vez mas

digital y competitivo.




Beneficlos

El uso del marketing digital en situaciones en las que el
acceso al publico objetivo no se logra con la suficiente
frecuencia a través de canales fuera de linea ofrece una
serie de beneficios importantes. Estos son algunos de ellos:
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Una presencia en linea bien gestionada contribuye a
construir una reputacion solida y credibilidad de marca,
ya que los consumidores confian en las marcas que estan
presentes y activas en Internet.

En resumen, el marketing digital ofrece un enfoque flexible,
mensurable y altamente especifico, lo que lo convierte en
una solucion ideal cuando acceder al publico objetivo es un
desafio a través de los canales tradicionales fuera de linea.




Andlisis, renovacion, reestructuracion
o creacion de su pagina web.

4 publicaciones de productos por mes.

2 publicaciones de contenido por mes.

2 campanas de Google Ads por mes.

Revision y reconstruccionde sus paginas

en redes sociales (o creacion), incluyendo
LinkedIn, Instagram y Facebook.

La pagina web es su vitrina de ventas. Debe mostrar el contenido
exacto que refleje su identidad corporativa, sus ventajas, lineas de
productos, ademas de servir como su plataforma de generacion de ventas.
M3as all3, toda campafa de marketing digital debe llevar a su publico objetivo
a una area para completar un formulario, solicitar visitas o enviar
solicitudes de cotizacion de pedidos.

Desarrollo de cuatro campafias mensuales con estrategias de SEO, creacion
de paginas de destino y formularios especificos, ademas de la definicion de
indicadores de resultados.

Desarrollo de dos campanas mensuales de contenido,adaptadas
segun la necesidad para construir reputacion. Estas campafas, distintas de
las de productos, buscan mejorar la imagen corporativa o de los socios
de la empresa.

Las campanas publicadas en las redes sociales, junto con campanas simul-
taneas en Google Ads, potencian los resultados y aumentan el compromiso,
alcanzando asi mejores resultados finales de ventas.

Bajo un concepto de comunicacion integral 360°, es crucial que todos sus ca-
nales de comunicacion estén en sintonia, reafirmando su imagen, servicios y
productos. La conexion entre todas las plataformas de comunicacion es
sumamente importante para conferirles credibilidad.



Ejemplos de artes

Dia
Mundial de
I;l Diabetes

el Dia Mundial de la
opatia diabética cor

LABD - Latin America Business Development en
Linkedin: Pie Diabético Neuropatico
< sinkedin.com

Buscas prevenir la
trombeosis intra y
postoperatoria?

Descubre
VascuEase

nia 14 DE NOVIEMBRE DE 2023

En el Dia Mundial de la Diabetes la
lucha contra la neuropatia diabética
continua con el NerveCheck

NerveCheck!

Post en Instagram en carrusel

Contrato de servicio
e identificacion del dolor

CLIENTEY LABD

Aprobacion del briefing y
presentacion del ID visual
de la empresa.

Configuracion de campana
en la red social elegida
por el cliente.

Entrega de resultados
y analisis de ventas
en el mismo mes

CLIENTEY LABD

Preparacion del Briefing

Creacion de arte visual y

aprobacion con 3 cambios.

Recopilacion de los datos
captados por la campana
durante un periodo de un mes




Trafico Pagado x Trafico Organico

Trafico Pagado:

Visitas generadas por publicidad pagada en plataformas como
Google Ads, Facebook Ads, etc.

Ventajas: Resultados rapidos, control y medicion precisos.

Trafico Organico:

Visitas autonomas debido a contenido, SEO y presencia online.

Ventajas: Bajo costo.

La eleccion entre trafico pago y organico depende de los objetivos
a corto y largo plazo. El trafico pagado destaca en metas inmediatas,
aunque su costo es mayor. Por otro lado, el trafico organico, mas
economico, bueno para construir una presencia duradera,
aunque requiere tiempo para desarrollarse.
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Invirtiendo USD 350.00 por mes,

contrato minimo de 3 meses

+presupuesto publicitario

(recomendado USDZUU.UO /mes)




Resultado

Reportes de cada campana

Toda campana gestionada por LABD-MKT-d entregara al
finalizar cada una de las campanas, un informe detallado
con datos de alcance, visibilidad, clics, leads, etc.
Combinados con sus datos de ventas, resulta facil observar

Concluimos nuestro catalogo con la certeza de que el
marketing digital es mas que una estrategia; es
una poderosa herramienta para transformar la presencia
online de las empresas.

Conclusion

el retorno sobre sus inversiones. . _ ., .
Nuestros servicios han sido desarrollados estrategica-

mente, cubriendo desde la descripcion detallada de las
estrategias hasta los costos involucrados, con el
objetivo de proporcionar una transparencia fundamen-
tal para establecer una asociacion solida. Al invertir
en nuestros servicios de marketing digital, no solo
estard impulsando su alcance global, sino también
cosechando resultados medibles en tiempo real.
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Estamos emocionados de embarcarnos en esta travesia
digital con usted, potenciando el crecimiento y el
reconocimiento de su empresa en el mercado hospitalario,
en un escenario competitivo y dinamico de la era digital.
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Valor utilizado (BRL)
R$ 150,00

55-64

35-44

CPC (coste por clic)

R$ 0,30

45-54
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ejemplo de Report con datos.



